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Informacje ogodlne

Dane spokki

NAZWA SPOLKI: IAl Spotka Akcyjna

SIEDZIBA, ADRES: Szczecin, ul. Madalinskiego 8 70-101 Szczecin

NR TELEFONU, FAKSU: tel.: + 48 91 443 66 00 fax.: +48 91 443 66 08

ADRES STRONY INTERNETOWEJ: Wwww.iai-sa.com

ADRES POCZTY ELEKTRONICZNEJ: office@iai-sa.com

SAD REJESTROWY: Sad Rejonowy Szczecin-Centrum w Szczecinie, XIII
Wydziat Gospodarczy Krajowego Rejestru Sadowego

DATA REJESTRACJI W KRS: 2 kwietnia 2009 roku

NR KRS: 000325245

NR REGON: 320147706

NIP: 8522470967

Organy spofki

W sktad Zarzadu IAI S.A. na dzien 30 czerwca 2013 roku wchodzili:
* Pawel Fornalski, Prezes Zarzadu
* Sebastian Mulinski, Wiceprezes Zarzadu

W sktad Rady Nadzorczej IAI S.A. na dzien 30 czerwca 2013 roku wchodzili:
* Dariusz Zarzecki — Przewodniczacy Rady Nadzorczej
*  Zbigniew Mulinski
*  Piotr Fornalski
*  Marcin Kozlik
* Tomasz Fornalski

28 czerwca 2013 roku Zwyczajne Walne Posiedzenie Akcjonariuszy [AI S.A. w Szczecinie podjeto
uchwale o powotaniu na nast¢png kadencj¢ Rady Nadzorczej w tym samym sktadzie osobowym.

W okresie od 1 kwietnia do 30 czerwca 2013 roku w organach Spotki nie zaszly zadne zmiany.
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Wybrane dane finansowe

Dane bilansowe

Pozycja

w ztotych na

w zlotych na

30.06.2013 30.06.2012
AKTYWA

Wartodci niematerialne i prawne 447 798,23 532 972,43
Rzeczowe aktywa trwate 37 829,92 105 335,64
Nalezno$ci dtugoterminowe 0 0
Inwestycje diugoterminowe 0 0
Dtugoterminowe rozliczenia miedzyokresowe 18 499,00 15 110,00
Zapasy 0 0
Nalezno$ci krétkoterminowe 520 268,34 242 836,33
Inwestycje krétkoterminowe w tym $rodki pienigzne w kasie i na rachunkach

bankowych 3972 445,35 3 261 754,50
Krétkoterminowe rozliczenia miedzyokresowe 47 272,72 41 278,46
AKTYWA RAZEM 5044 113,56 4199 287,36

PASYWA

Kapitat wiasny 2820 844,50 2488 080,19
Odpisy z zysku netto w ciggu roku obrotowego 0 0
Rezerwy na zobowigzania 46 862,71 45 005,71
Zobowigzania dtugoterminowe 0 0
Zobowigzania krétkoterminowe 2036 647,34 1318 843,24
Rozliczenia migdzyokresowe 139 759,01 347 358,22
PASYWA RAZEM 5044 113,56 4199 287,36

Dane z rachunku zyskoéw i strat

w zlotych za w zlotych za w ziotych w zlotych
01.04- 30.06.2013 01.04- 30.06.2012 01.01-30.06.2013" 01.01-30.06.2012"
Przychody netto ze sprzedazy 1917 966,18 1212 656,86 376077817 2409 477,55
Koszty dziatalnoSci operacyjne; 1841 257,30 1297 227,78 3476 467,90 2429 675,27
Amortyzacja 51 369,52 64 144,50 94 113,08 117 929,62
Zysk/strata na sprzedazy 76 708,88 -84 570,92 284 310,27 -20197,72
Pozostate przychody operacyjne 1230,64 110 219,82 1230,64 110 232,92
Pozostate koszty operacyjne 1 501,62 2601,84 7532,58 7 208,88
Zysk [ strata z dziatalnosci operacyjnej 76 437,90 23 047,06 278 008,33 82 826,32
Przychody finansowe 9 202,18 8 353,21 20 709,66 18 170,20
Koszty finansowe 115,07 34,68 544,46 35,35
Zysk | strata z dziatalno$ci gospodarcze; 85 525,01 31365,59 298 173,53 100 961,17
Wynik zdarzen nadzwyczajnych 0 0 0 0
Zysk / strata brutto 85 525,01 31 365,59 298 173,53 100 961,17
Podatek dochodowy 48 919,00 12 142,00 88 467,00 20 975,00
Pozostate obowigzkowe zmniejszenia zysku 0 0 0 0
Zysk / strata netto 36 606,01 19 223,59 209 706,53 79 986,17

1 Wartosci narastajaco za kolejne kwartaty danego roku

Raport kwartalny 1Al S.A. za okres od 1 kwietnia 2013 do 30 czerwca 2013 r.
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Komentarz Zarzadu Emitenta na temat

czynnikOow 1 zdarzen, ktore miaty wptyw na
osiggniete wyniki finansowe

Drugi kwartal 2013 roku, to kolejny z rzedu okres, kiedy Spoltka notuje okolo 60% wzrost
przychod6éw w odniesieniu do analogicznego okresu z poprzedniego roku. Jednak obok
szybkiego wzrost przychodéw, istotna jest takze rosnaca efektywnos¢ Spotki. Obrazuje ja 85%
wzrost EBITDA w pierwszym pétroczu 2013 roku.

Spotka systematycznie zdobywa rynek przeprowadzajac z sukcesem kolejne wdrozenia swoich ustug.
Dodatkowo regularnie wprowadzane nowe ustugi i produkty, doktadnie opisywane w tym oraz
poprzednich raportach kwartalnych i miesiecznych, przektadaja si¢ na staty i bardzo dynamiczny
wzrost przychodow ze sprzedazy. Przychody w drugim kwartale 2013 roku byly o 58,16%
wyzsze niz w analogicznym okresie 2012 roku. Jezeli jednak porownamy wyniki z trzech ostatnich
lat, to okazuje si¢, ze przychody ze sprzedazy ulegly praktycznie potrojeniu. Ich poziom z
drugiego kwartatu 2013 roku to 279% poziomu z drugiego kwartalu 2010 roku. Przypomnijmy, ze
w poprzednim raporcie kwartalnym, za pierwszy kwartat 2013 roku, Spotka podata, ze przychody w
tym okresie byty o 53,98% wyzZsze niz w pierwszym kwartale 2012 roku i prawie trzykrotnie wyzsze
niz w pierwszym kwartale 2010 roku. A przychody ze sprzedazy w drugim kwartale 2013 roku, sa
wyzsze niz w pierwszym kwartale biezacego roku.

Przychody ze sprzedazy i koszty dzialalnosci operacyjnej
w kolejnych drugich kwartatach
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B Przychody zo sprzedaky W Koszily dzialalnoici oparacyjnsj
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Systematyczno$¢ bardzo wysokiego tempa wzrostu potwierdza dodatkowo porownanie wynikoéw za
pierwsze poirocza. W tych danych takze wida¢ prawie identyczne wyniki wzrostu sprzedazy.
Przychody ze sprzedazy w pierwszym polroczu byly o 56,08% wyzsze niz 2012 i osiagnely
poziom 285,74% przychodow z pierwszego polrocza 2010 roku.

Przychody ze sprzedazy i koszty dziatalnosci operacyjnej
w kolejnych pierwszych potroczach
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B Przychody ze sprzedaty B Koszly drialalnosci oparacyjnej

Co istotne, koszty operacyjne Spolki rosng zdecydowanie wolniej. Analizujac tylko drugie kwartaty,
wida¢ ze koszty wzrosty o 42% w ujeciu do 2012 roku i 158,23% w ujeciu do 2010 roku. Ponownie,
wyniki analiz pierwszych polroczy sa bardzo podobne i wida¢ wyraznie podobne wzrosty, Jest to
odpowiednio: 43,08% w stosunku do pierwszego potrocza 2012 roku i 156,24% poréwnujac do
pierwszego potrocza 2010 roku.

Wynika to z polityki Zarzadu zmierzajacej do racjonalnego wzrostu kosztéw, szybkiego wzrostu
sprzedazy, a co za tym idzie zwiekszenie efektywnosci Spétki. Wzrost kosztow wynika przede
wszystkim z wydatkoéw na wynagrodzenia pracownikow oraz inwestycji w infrastrukture. Jednak
dzieki tym wydatkom Spotka moze obstugiwacé stale rosngcg grupe klientow oraz tworzyc¢, nowe i
innowacyjne ustugi, ktore zwickszajg przychody w przysztosci i zapewniaja Spotce pozycje lidera
technologicznego w swoich branzach. Ponadto w drugim oraz trzecim kwartale 2013 roku wzrost
kosztow wynika i bedzie wynikat takze z wydatkéw zwigzanych z zmiang siedziby i
przygotowaniem nowej powierzchni biurowej (informacje o tym Spétka podata w raporcie biezacym

w maju br.). Jednak Zarzad przewiduje, ze bedzie to chwilowy wzrost wydatkow, a dzigki nowe;j
powierzchni biurowej, Spotka bedzie mogta zatrudni¢ kolejnych pracownikow, co w efekcie
przetozy sie na wyzsza sprzedaz w kolejnych okresach.
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EBITDA i amortyzacja w kolejnych pierwszych potroczach
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H EEBITDA B Amortyzacja

Dbanie o efektywnos¢ kosztowsg przektada si¢ na wzrost efektywnosci catej Spotki. Widaé to po
wskazniku EBITDA, ktory w ujeciu kwartal do kwartatu, wzrost w poréwnaniu z drugim kwartatem
2012 roku az o 46,58%. Jezeli jednak porownamy poziom EBITDA z pierwszego poirocza 2013
roku do poziomu z péirocza 2012 roku wzrost bedzie wynosit 85,36%. Co wiecej, w ciagu trzech lat
potroczna EBITDA wzrosta ponad dwudziestokrotnie. Dalsze inwestycje, nakreslone w poprzednim
akapicie, majg na celu przynajmniej utrzymac takie tempo rozwoju Spotki.

EBITDA i amortyzacja w kolejnych drugich kwartatach
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H EBITDA B Amorfyzacia

Spotka cechuje si¢ bardzo wysoka ptynnoscia. Bilans ukazuje, ze Spotka dysponuje wysokimi
rezerwami gotowki, przewyzszajacymi wielkos$¢ pozyskanego w wyniku oferty prywatnej kapitatu, a
jej sytuacja finansowa jest bardzo bezpieczna. Dodatkowo dodatni wynik finansowy oraz
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zwigkszenie rentowno$ci, w wyniku wczesniejszych inwestycji, pozwalaja finansowaé rosngce
koszty (przede wszystkim w wyniku zwigkszenia zatrudnienia oraz inwestycje w nowe biuro) oraz

dalsze inwestycje ze srodkow wihasnych.

Stanowisko Zarzadu odnos$nie mozliwosci zrealizowania publikowanych prognoz wynikéw na dany
rok w swietle wynikow zaprezentowanych w danym raporcie kwartalnym
13 czerwca 2012 roku Spotka opublikowata prognozy przychodéw na lata 2012 — 2014 wraz z ich
obszernym omoéwieniem i uzasadnieniem, ktore wynosza:
— 10k 2013 - przychody ze sprzedazy 9,2 miliona ztotych
— 1ok 2014 - przychody ze sprzedazy 13,85 miliona ztotych

Analizujac wyniki sprzedazy w drugim kwartale 2013 r., ktorej wartos¢ wyniosta 1,92 miliona ztotych
oraz wysoka dynamike wzrostu sprzedazy, Zarzad uznaje ze prognoza na lata 2013 i 2014 zostanie

zrealizowana.

Raport kwartalny 1Al S.A. za okres od 1 kwietnia 2013 do 30 czerwca 2013 r.
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Komentarz Zarzadu Emitenta na temat
aktywnosci, jaka w okresie objetym raportem
Emitent podeymowat w obszarze rozwoju
prowadzonej dziatalnosci, w szczegolnosci
poprzez dzialania nastawione na
wprowadzenie rozwigzan innowacyjnych w
przedsigbiorstwie

Spotka skupia si¢ na oferowaniu profesjonalnym sprzedawcom najbardziej efektywnych i
bezpiecznych narzedzi, ktére pozwalaja swobodnie tworzy¢ i analizowad strategie sprzedazy w
internecie. Taki charakter maja nowos$ci zaprezentowane w drugim kwartale 2013: od
sprzedazy tresSci elektronicznych, przez §wietne narzedzie analityczne, czyli testy A/B,
zwigkszajaca efektywnos¢ zarzadzania dokumentacja sprzedazy integracje EDI++ oraz
podnoszace bezpieczenstwo handlu partnerstwo z PayPal.

Nowy rynek dla IAI-Shop.com - sprzedaz tresci elektronicznych
Dzieki nowej ofercie Spotki, otwarcie sklepu

WITAJ SUPPORT COMPANY CIESZYMY SIE Z TWOICH PONOWNYCH

internetowego sprzedajacego pliki, np. e- g s 2 bonta ents
booki, audiobooki czy muzyke jest
bardzo proste i bezpieczne. g .

ene , o, a tej stre ¢ postep w realizacji Twoich biezacych zaméwier i zarzadzaé wplatami do nich.
IAI-Shop.com stwarza mozliwos§¢

nas realizowane.

sprzedazy plikow w najlepszym

mozliwym stylu, czyli wygodnie,
bezpiecznie i bez wybierania, czy sklep

oraz dodaé nowe adresy dostaw, kidrych bedziesz mégt uzyé pray
ienié jezyk i walutg sklepu, o ile jest kilka destepnych.

sprzedaje tradycyjne (materialne) towary | i

. . . .«1° r . Sprawdi osiadasz jakies wazne karty statego klienta i co mozna zrobié aby je otrzymaé.
czy wirtualne. Daje to ciekawe mozliwosci oy TR
rozwoju sklepdw np. pozwalajac obok —
realnych towarow, oferowac takze odptatne - e

poradniki w r6znych formatach (tekstowe
lub video), kursy, oczywiscie ksiggarnie z E
audiobookami i e-bookami, a takze gt
g . ; ok e ol e sl st i

kompleksowe sklepy dla fanow muzyki, ——
gdzie obok ptyt i mp3 moga by¢ -
sprzedawane koszulki zespotow. Dzigki
bardzo kompleksowemu podej$ciu klienci ——

, . . , . Korzystaj 2 systemu Programu Partnerskiego i polecaj nasz sklep innym. Mazesz dzigki niemu wygenerowaé: reklamy, ktdre pozwola
Spo}kl moga swobodnie tworzy¢ wiele arobié Twoje srorie ub na koefne 23kupy.
r6znych modeli biznesowych i w ten sposob T
efektywnie budowaé przewage T Soanepoat s o el rasem s, e syl el st sz e oo

. . stanie jej realizacyi.

konkurencyjng na swoich rynkach. Nowa

sie lista plikéw, ktdre kupiles | mozesz je pobrat jedli oplacites zaméwienie.

Na koncie posiadasz 107.30 PKT

Produkty dostepne za punkty
Zapraszamy do zapoznania sie z oferta produktéw dostepnych za punkty w naszym sklepie.
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ustuga nie tylko zwickszy przychody obecnych klientow Spotki, ale przyciagnie takze nowych. To, w
ramach abonamentdw, prac graficznych i przychodow z posrednictwa w ptatnosciach internetowych
przetozy sie na dalszy dynamiczny wzrost przychodow Spoiki.

Testy A/B w stuzbie zwi¢kszenia sprzedazy w sklepach internetowych

Bardzo istotnym narzedziem pomagajacym uczyni¢ sprzedaz bardziej efektywna i zwigkszy¢ konwersje
sa tak zwane testy A/B, ktére od kwietnia sa dostepne dla wszystkich klientéw, ktérzy prowadza
sklepy internetowe w oparciu o0 IAI-Shop.com. Jest to $wietny $rodek, do analizowania i
poprawiania swojego sklepu tak, aby stat si¢ mozliwie bliski ideatu i przynosit maksymalna
konwersje. Testy A/B pozwalaja porownywac¢ dwa rdzne rozwigzania, nie tylko zwigzane z grafika
sklepu, ale takze tekstami, ofertami, opisami, ktore pozwolg na poréwnanie i ewolucyjne
doskonalenie oferty. Testy A/B polegaja w skrocie na tym, ze uzytkownik wchodzi na domeng sklepu
np. www.mojsklep.pl i jezeli jest dla niego tworzona nowa sesja, ma on losowany jeden z wariantow
testu "A" lub "B". Kazdy z wariantow w IAI-Shop.com moze by¢ dowolnie wygladajacym i
dziatajagcym sklepem. Mozna zatem wprowadzi¢ r6znic¢ w postaci innej maski, nowego procesu
sktadania zamdwienia lub konfiguracji hotspotow, a nawet innych cen towarow i sprawdzié¢
doswiadczalnie, czy wpltywaja one na konwersje a nawet optacalno$¢ zamowienia. Testy te sg bardzo
skuteczne, poniewaz pozwalajg $ledzi¢ dwa rozwigzania w jednym czasie, w takich samych
warunkach i dajg prawie natychmiastowa odpowiedz, ktore z testowanych rozwigzan jest
skuteczniejsze i lepsze dla sklepu. Klienci Spoétki przyjeli bardzo dobrze te premiere i zaczeli
uruchamia¢ testy w swoich sklepach. Jezeli klienci Spo6lki zaczng ich uzywa¢é systematycznie,
szybko zwi¢ksza konwersje w swoich sklepach i wypracuja realna przewage nad swoja
konkurencja, a to spowoduje zwigkszenie przychodow Spolki z abonamentéw, prowizji od
platnosci oraz przesylek kurierskich, prac graficznych oraz przyciagnie do Spétki nowych
klientow.

Ulatwienie dla profesjonalnych sprzedawcow — eksport danych w formacie EDI++

Format EDI++ (tzw. pliki EPP) sg standardem wsrdd biur ksiggowych w dostarczaniu informacji o
zdarzeniach gospodarczych zarejestrowanych w systemach sprzedazowych. Poniewaz
IAI-Shop.com jest w pelni sprawnym systemem magazynowo-sprzedazowym, zapewniajac
modul eksportu informacji o dokumentach magazynowych i sprzedazy w formacie EDI++
Spotka jako pierwsza na rynku umozliwia wspoélprace z dowolnym systemem ksiegowym.
Dzigki temu rozwigzaniu sprzedaz w sklepie internetowym stanie si¢ wygodniejsza i bardziej
zautomatyzowana, a przez to bardziej efektywna i bezpieczna. Przede wszystkim wyeliminowane
zostang czeste ludzkie bledy przy wykonywaniu czynnosci ksiggowych manualnie. Spotka takim
rozwigzaniem ponownie potwierdzila pozycje lidera technologicznego na swoim rynku, a nowymi
mozliwosciami efektywnej i bezpiecznej pracy przyciaga kolejnych klientow.

Nowe rabaty zaawansowane — skuteczne zwi¢kszanie konwersji i lojalnosci klientow e-sklepow
Do IAI-Shop.com, ustugi oferowanej przez Spotke, zostat wprowadzony nowy system rabatéow

zaawansowanych dla sklepéw internetowych oferujacy caly szereg nowych, bardziej
spersonalizowanych mozliwos$ci. Nowy interfejs daje kilka nowych scenariuszy korzystania z
rabatow zaawansowanych np. umozliwia ustawianie indywidualnej ceny na dany towar dla danego
klienta, co docenig hurtownie internetowe B2B. W potaczeniu z IAI Bridge, ktory pozwala na
przenoszenie rabatéw z systemow ERP tworzy to bardzo zaawansowane rozwigzanie do prowadzenia
hurtowni internetowej. Gtowne nowe mozliwos$ci rabatow zaawansowanych to: mozliwo$¢ ustalania
indywidualnych cen na towary dla danego klienta, mozliwo$¢ ustalania rabatow w réznych
wysokos$ciach na rézne grupy towardw, mozliwos$¢ ustalania rabatu na koszty przesytki, mozliwosé
nienaliczania rabatu dla promocji, przecen itp. Daje to sklepom internetowym korzystajacym z
IAI-Shop.com stosowanie jeszcze bardziej zaawansowanych i spersonalizowanych polityk
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rabatowych, co w tych sklepach powoduje wzrost konwersji, liczby zamoéwien i Sredniej wartosci
koszyka. Dzi¢ki temu, Spélka liczy na wyzsze przychody z tytulu oplat abonamentowych,
prowizji za platnoSci oraz ushlugi kurierskie. Ponadto sa to rozwiazania oczekiwane czesto przez
duze firmy wysylkowe i Spotka liczy na pozyskanie nowych klientéw z tego segmentu.

Integracja z Freshmail — nowe narzedzia do e-mail marketingu
Nowa integracja IAI-Shop.com z ustuga Freshmail, ktory jest wiodacym graczem na rynku e-mail

marketingu. jest rozwini¢gciem narzedzi dostarczanych przez Spotke w ramach ustugi E-mail
Marketing Pro. Jednak bedzie mozliwa do uruchomienia rowniez w nizszych abonamentach i bedzie
w nich korzystna cenowo. Da to mniejszym sklepom mozliwo$¢ korzystania z najbardziej
efektywnego narzedzia w internetowym marketingu. Klienci Spotki zyskuja rozbudowane narzgdzie
wspierajace sprzedaz w korzystnej cenie i dzigki temu moga prowadzi¢ efektywne kampanie
mailingowe. Spotka uzyska przychody z obstugi wyzszego ruchu w sklepach internetowych, oraz
prowizji od zawieranych ptatnosci i firmy Freshmail.

Kolejne rozwiazania miedzynarodowe — umowa partnerska z PayPal i nowe maski
Spotka zaprezentowala pod koniec kwietnia 2013 roku nowe rozwiazania dla sklepéw

prowadzacych sprzedaz miedzynarodowa. Zmiana polegala na dostosowaniu w standardowych
szablonach do lokalnych kultur panujacych w réznych rejonach $wiata. Dzi¢ki temu sklep
sprzedajacy np. Wielkiej Brytanii zaprezentuje ceny w kulturze jaka znaja Brytyjczycy (np. £10.00)
zamiast kulturze polskiej (np. 10,00z1). Nowe zmiany obok dalszej optymalizacji procesu
zakupowego oraz ulepszenia komunikacji z kupujacymi, automatycznie dostosowuja np.: kwestie
wyswietlania cen oraz kodéw pocztowych w roznych krajach (np. w Irlandii poza Dublinem nie
stosuje si¢ kodow pocztowych). Wprowadzony pakiet zmian nie jest stosowany w ogoélnie
dostepnych rozwiazaniach, co stawia rozwiazania Spélki jako lidera dla sprzedazy
miedzynarodowej. Ekspansja zagraniczna, jest dla Zarzadu kluczowym kierunkiem rozwoju
Spolki, a ponadto dzigki rozwiazaniom miedzynarodowym Spétka pozyskuje duzych klientéw z
Polski, zainteresowanych eksportem. Dlatego takie rozwigzania przektadajg si¢ na wzrost
przychodow Spotki w kolejnych okresach.

Rozwijajac rozwigzania miedzynarodowe Spolka oraz PayPal zostali oficjalnymi partnerami. Dzi¢ki
podpisanej umowie partnerskiej wszyscy (polscy i zagraniczni) klienci Spotki zyskali specjalne
warunki wspotpracy, w tym tak wazny element jak ochrona sprzedajacych. Nie bez znaczenia sg
réowniez specjalnie preferencyjne warunki finansowe. Dzigki umowie partnerskiej z PayPal
sprzedajacy jest odtad objety programem ochronnym i ma mozliwos$¢ ubezpieczenia transakcji na
wypadek zdarzen losowych. W sytuacji, w ktorej sprzedajacy nie otrzyma autoryzacji ptatnosci lub
paczka nie dotrze do klienta, PayPal bez zadnych kosztow dodatkowych pomoze odzyskac petna
kwote transakcji. Aby transakcja byta do tego zakwalifikowana musza by¢ spetione odpowiednie
wymagania ze strony sprzedajacego oraz systemu sklepu internetowego. Jako parter PayPala, IAI-
Shop.com zapewnia obsluge danych wymaganych do ochrony sprzedajacego, wigc kazdy wiasciciel
spelniajacy kryteria moze z niej skorzysta¢. Szczegdétowych informacji na ten temat dostarcza
PayPal. PayPal jest niezmiernie popularnym systemem platnos$ci na rynkach
miedzynarodowych. Wprowadzenie tych ustug oraz to partnerstwo podkresla silng pozycje 1AI
na rynku polskim oraz uwiarygadnia ustugi Spotki w oczach klientéw i partnerow
zagranicznych. W ocenie Zarzadu przelozy si¢ to na zwiekszong sprzedaz ustug Spoltki.
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Przedmiot dziatalnosci Spoiki

IAI S.A. dostarcza kompleksowe rozwigzania dla firm dziatajacych w handlu internetowym.

Podstawowym przedmiotem dziatalnosci Spoiki jest dostarczanie ustugi IAI-Shop.com, czyli
platformy do prowadzenia sprzedazy w Internecie. IAI-Shop.com pozwala na prowadzenie wielu
niezaleznych sklepéw, na dowolnej liczbie rynkow i krajow, w dowolnej liczbie wersji jezykowych,
walutowych i w oparciu o wbudowany system magazynowo-finansowy. Jest to obecnie najbardziej
zaawansowany i rozbudowany system do prowadzenia sprzedazy internetowej na §wiecie.
IAI-Shop.com ma migdzy innymi nastepujace funkcje i mozliwosci:

* sprzedaz detaliczna,

* sprzedaz migdzynarodowa,

* sprzedaz hurtowa,

* sprzedaz na portalu spotecznosciowym Facebook.com,

* prowadzenie sprzedazy przez urzadzenia mobilne,

» sprzedaz kasowa w punktach sprzedazy detalicznej (POS),

* zarzadzanie magazynem (MRP),

» zarzadzanie przeplywem pracy (WFM),

*  zarzadzanie tre$cig na stronie (CMS),

* zarzadzanie relacjami z klientami (CRM),

* raportowanie menadzerskie,

* obsluga reklamacji (RMA),

* integracja z systemami kurierow, aukcji, porownywarek cen, systemami platnosci.
* zintegrowane platnosci internetowe oraz ustugi kurierskie

*  komplet narzedzi do prowadzenia sprzedazy i marketingu wielokanatowego

IAI-Shop.com tworzone jest wedtug najnowocze$niejszych technologii internetowych. Model ustugi
oparty jest o SaaS (ang. Software as a Service) oraz cloud computing (tzw. chmura). Dzigki temu
wszystkie programy i ustugi oferowane przez Spotke wspotpracuja ze soba, dajac efekt synergii.

Kluczowa dla sukcesu finansowego Firmy jest strategia sprzedazy ushugi, oparta na wynajmie aplikacji
(SaaS), a nie na jej jednorazowej sprzedazy. Wymusza ona nowoczesne i skuteczne podejscie do
zarzadzania firma, projektami, relacjami z klientami oraz generuje pozytywny, stale rosnacy i
zapewniajacy bezpieczenstwo finansowe przeptyw gotowki.

Miesigczny koszt wynajmu [AI-Shop.com dla jednego sklepu wynosi od 99 zt netto w najnizszym
planie taryfowym do 10 999 zt netto w najwyzszym standardowym planie taryfowym, w cenie
wliczona jest optata za dedykowany serwer wirtualny. Dodatkowo Firma dostarcza rozwigzania do
prowadzenia wielu sklepéw naraz oraz elementy dodatkowe systemu, za ktore klienci wnosza

dodatkowe optaty. Wigcej informacji znajduje si¢ w cenniku IAI-Shop.com.

Wdrozenia nowych sklepow prowadzone sg wedlug wypracowanych regut, ktoére gwarantuja
przewidywalny koszt, czas i jakos¢. Ceny wdrozen roznicujg si¢ wedtug czasu, jaki potrzebny jest na
przygotowanie sklepu w wybranym pakiecie graficznym. Najtansze wdrozenie nie zawiera prac
graficznych, majac naliczong tylko optate aktywacyjna (599 zt netto). Najdrozszy pakiet graficzny
(SUPREME) to koszt dodatkowy 6999 zt netto, ale pozwala na stworzenie bardzo
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zindywidualizowanego wygladu sklepu. Ceny wdrozen sa atrakcyjne i przystepne zarowno dla
matych, jak i §rednich oraz duzych klientéw. Standaryzacja procedur zapewnia mozliwos$ci masowe;j
obstugi klienta. Wszystkie prace i ustugi, ktore wykonuje Spotka sg kalkulowane pod wzgledem
rentownosci godziny pracy po$§wieconej realizacji danego zadania. Kalkulacja dotyczy cen wdrozen,
na ktore sktadaja sie czas pracy grafikow, instalacje sklepow, optaty abonamentowe, obejmujace
prac¢ administratoréw, prace dzialu wsparcia oraz wszelkie zmiany programistyczne i graficzne w
sklepach. Dzigki jasnej polityce cenowej Spotka osigga rentowno$¢ z kazdej przepracowane;j
godziny, zapobiegajac rozliczaniu klientoéw wedtug réznych stawek.

Wszystkie sklepy tworzone w oparciu o IAI-Shop.com cechujg si¢ architekturg pozwalajacg na bardzo

dobre indeksowanie i pozycjonowanie sklepu w wyszukiwarkach internetowych. Cecha
wyrozniajaca IAI-Shop.com jest mozliwos¢ bardzo elastycznego dopasowania do profilu i branzy
niemal kazdego klienta. IAI jest liderem w wielu rozwigzaniach integracyjnych.

Dodatkowo Spotka w ramach swojej oferty oferuje klientom zintegrowane ustugi ptatnosci

elektronicznych, ustugi kurierskie oraz komunikacje za pomocg SMS. Jest to zrodto dodatkowych
przychodow dla Spotki, ktore jest pochodng przychodéw obshugiwanych sklepow. Ustugi te sa
oferowane w bardzo atrakcyjnych cena, dzigki temu, ze Spotka reprezentuje obstugiwane firmy w
negocjacjach jako lider grupy zakupowej. To pozwala juz matym sklepom osiggnac korzystne
warunki finansowe przy ustugach posrednictwa ptatnosci lub zakupie ustug kurierskich.

Spolka jest takze liderem na rynku rozwigzan do internetowej sprzedazy migdzynarodowej. Wchodzac

na rynki zagraniczne, szczeg6lnie Niemcy, Wielkg Brytanie i Irlandie, Spotka stworzyta szereg
rozwigzan do eksportu towaréw sprzedawanych przez internet, ktore teraz wykorzystywane sa przez
jej polskich klientow. Sg to przede wszystkim wielojezyczne maski sklepow, petna obstuga
wielowalutowosci, ustug kurierskich, stref czasowych oraz integracje z migdzynarodowymi
potentatami e-handlu jak Amazon lub eBay (oraz kilka innych porownywarek) i ustugami
posrednictwa w ptatnosciach elektronicznych.

Kolejnym wyrdznikiem oferty Spotki na rynku jest kompleksowa obstuga marketingu

wielokanatowego. Ustuga IAI-Shop.com pozwala na jednoczesng sprzedaz w wielu kanatach
dystrybucji: od tradycyjnych sklepéw interneotwych, przez tematyczne specjalistyczne sklepy
internetowe, sklepy multibrandowe, programy lojalno$ciowe, partnerskie, sprzedaz mobilng, aukcje
internetowe, porownywarki, f-commerce i wiele innych mozliwo$ci. Dzigki zaawansowanym
narz¢dziom raportowania wynikow oraz testom A/B klienci Spotki uzyskuja doktadne wyniki
prowadzonej sprzedazy i moga skupiac si¢ na optymalnych dla nich rozwigzaniach.

Spotka oferuje rowniez aplikacje pomocnicze, ktore wspomagaja korzystanie z IAI-Shop.com i dziataja

w jednej chmurze programéw, idealnie wspotpracujac ze soba. Takimi aplikacjami sa:
Bridge - praktycznie bezobslugowy program komunikujacy sklep IAI-Shop.com z wewngtrznym
programem fakturowo-ksiggowym klienta. Pozwala na kontrole nad ofertg i magazynem oraz
obslugiwanie zamoéwien ze sklepu internetowego bezposrednio z systemu f-k. Automatyczna
wymiana danych o cenach, stanach magazynowych i zaméwieniach pozwala klientom
skoncentrowac si¢ na sprzedazy. Dowiedz si¢ wiecej o Bridge na stronie WWW IAI S. A.
POS - aplikacja do obstugi kasowej sklepu. Dzigki wspdtpracy z drukarkami fiskalnymi oraz
czytnikami kodow kreskowych, z powodzeniem zastapi inny system sklepowy, zwlaszcza jezeli
firma ma wiele punktéw kasowych. POS korzysta z gospodarki magazynowej IAI-Shop.com, co
pozwala na automatyczng wymiane informacji i synchronizacj¢ stanow magazynowych ze sklepem
internetowym. Dodatkowo program pozwala na prace bez statego potaczenia z Internetem.
Dowiedz si¢ wigcej o POS na stronie WWW AT S.A.
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Integratory i Automatory - grupa aplikacji, taczacych sklep z hurtowniami internetowymi.
Umozliwiajg automatyczne pobranie danych od wielu dostawcéw wraz z opisami oraz zdjeciami 1
oferowanie ich w sklepie na zamoéwienie. Dzigki integratorom, zupetnie bez wysitku mozliwa jest
sprzedaz dowolnej ilosci towaréw w systemie dostaw just-in-time. Dowiedz si¢ wigcej 0
Integratorach i Automatorach na stronie WWW Al S.A.

Downloader — program umozliwiajacy integracj¢ z dostawcami, bez potrzeby budowania
indywidualnych aplikacji. Podstawg dziatania Downloader jest format IOF (wigcej o IOF)
stworzony przez Spotke w 2009r. 1 udostepniony dla wszystkich podmiotow na licencji Creative
Common. Dowiedz si¢ wiecej o Downloderze na stronach IAI S.A.

Fiskalizator - to zewngtrzna aplikacja uruchamiana w srodowisku Windows po stronie klienta.
Pozwala drukowa¢ paragony z panelu administracyjnego (oraz z aplikacji pomocniczej IAI POS od
wersji 1.0) przez drukarke fiskalng. Zaleta aplikacji jest szybki proces konfiguracji drukarki oraz
prosty mechanizm dziatania - jako ustugi nastuchujgcej na okreslonym porcie i adresie IP. Dzigki
niej bez problemu mozna wydrukowa¢ paragon dla dowolnego zamoéwienia z drukarki fiskalne;.

Dowiedz si¢ wigcej o Fiskalizatorze na stronach IAI S.A.
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Struktura akcjonariatu

W obrocie na NewConnect znajduja si¢ tylko akcje serii C.

Struktura udzialow w kapitale zakladowym na 14 sierpnia 2013 r.

Seria A Seria B Seria C Liczba Udzial
Procentowy
Pawetl Fornalski 4893750 543750 5437500 66,67%
Sebastian Mulinski 1856250 206250 2062500 25,29%
Pozostali Akcjonariusze 656235 656235 8,05%
Razem 6750000 750000 656235 8156235 100,00%

Struktura glos6w na WZA na 14 sierpnia 2013 r.
Akcje serii A sg imienne i uprzywilejowane co do glosu w stosunku 2:1. W zwigzku z tym struktura
glosow na WZA przedstawia si¢ nastgpujaco:

Pawel Fornalski 10331250 69,31%
Sebastian Mulinski 3918750 26,29%
Pozostali Akcjonariusze 656235 4,40%
Razem 14906235 100%

Z uwagi na wprowadzenie akcji serii C do Alternatywnego Systemu Obrotu, dominujacy
akcjonariusze IAI S.A. tj. Pawel Fornalski (Prezes Zarzadu) i Sebastian Mulinski (Wiceprezes
Zarzadu) posiadajacy odpowiednio 66,67% 1 25,29% udziatu w kapitale zaktadowym, ztozyli
zobowigzania w sprawie czasowego wylaczenia zbywalnosci wszystkich posiadanych dotychczas
akcji IAI Spotka Akeyjna. Akcjonariusze wymienieni powyzej zobowigzali sig, ze w terminie do
dnia 30 wrzesnia 2012 roku nie dokonaja, nie obcigza oraz nie bedg zawiera¢ zadnych umow,
ktore dotyczylyby zbycia lub obciazenia jakiejkolwiek z posiadanych przez nich akcji serii A

oraz B.

Pawet Fornalski, Prezes Zarzadu

Sebastian Mulinski, Wiceprezes Zarzadu

Raport kwartalny 1Al S.A. za okres od 1 kwietnia 2013 do 30 czerwca 2013 r.
Wiecej informacji w dziale Relacje inwestorskie na www.iai-sa.com

Strona 15/15



http://www.iai-shop.com/ir-news.phtml?

	Informacje ogólne
	Wybrane dane finansowe
	Komentarz Zarządu Emitenta na temat czynników i zdarzeń, które miały wpływ na osiągnięte wyniki finansowe
	Komentarz Zarządu Emitenta na temat aktywności, jaką w okresie objętym raportem Emitent podejmował w obszarze rozwoju prowadzonej działalności, w szczególności poprzez działania nastawione na wprowadzenie rozwiązań innowacyjnych w przedsiębiorstwie
	Przedmiot działalności Spółki
	Struktura akcjonariatu

